MEDImarkeT:

Le Marché des Technologies de Santé

® Veille Commerciale Stratégique
® Veille Réglementaire
® Détection d’Affaires

® Diffusion Sélective des Informations
relatives aux Marchés Publics

® Surveillance des Préinformations,
Avis, et Attributions de Marchés
Hospitaliers

La finalite de votre entreprise n’étant pas
uniquement la veille commerciale, vous ne pouvez
investir dans le développement de cette fonction
hautement stratégique.

MEDImarkeT:_propose de développer pour vous
une veille commerciale qualitative, utilisant les

technologies les plus avancées du traitement et de la
redistribution des informations.

http://www.medimarket.fr



POURQUOI EXTERNALISER VOTRE VEILLE
COMMERCIALE ?

® .
= 1) MEDImarkeT est un service quotidien, immédiat, complet et permanent

= 2) L'externalisation permet de vous recentrer sur votre coeur de métier en vous
dégageant de cette fonction exécutive

=> 3) Notre mission est de développer un service qui vise a I'excellence et donc a
mettre en ceuvre les investissements matériels et immatériels pour I'optimiser

= 4) Votre participation a une structure multi-clients nous apporte les moyens
d'associer a notre action un travail de recherche et de développement performant

= 5) Nous vous permettons de suivre quotidiennement plusieurs publications pour

tendre a I'exhaustivité’

= 6) Nous vous offrons l'acces a un service de qualité tout en réduisant vos coiits de

fonctionnement

LA VEILLE COMMERCIALE STRATEGIQUE

Capter lI'information

|

Analyse quotidienne du BOAMP, du JOCE ...
Approfondissement, si nécessaire, de la recherche par
demande a I'émetteur de I'Appel d’Offres de la liste complete
des lots.

Préparer l'information

1

Chaque information est lue et interprétée par un chargé de
veille. Celui-ci valide ou non son intérét pour un ou plusieurs
abonnés.

Structurer l'information

Les informations sont analysées, extraites et distribuées aux
abonnés.

Communiquer l'information Les informations sont expédiées vers une ou plusieurs
' adresses e-mail.

Suivre l'information

* sous réserve de disponibilité des informations

Le chargé de veille vérifie le bon acheminement des
informations et renouvelle I'envoie gratuitement si nécessaire.

http://www.medimarket.fr




VEILLE INTERNE

Abonnements annuels
BOAMP = 468 numéros
JOCE = 260 numéros
+
Gestion des abonnements
+

Salaires des chargés de
dépouillement

+
Charges sociales
+
Photocopies
+
Fax
+
Frais annexes
+
Temps passé
X

Nombre de lecteurs

Colts inconnus

VEILLE EXTERNE

Abonnement
®
MEDImarkeT
+

Facturation au nombre d’Avis ou
d’Attributions de Marchés
Hospitaliers envoyés

Colits maitrisés

http://www.medimarket.fr



medimarket.fr
L'Espace des Marchés Publics Hospitaliers

Retrouvez sur le site Internet de MEDImarkeT ° :
www.medimarket.fr

Le nouveau Code des Marchés Publics (texte intégral)

La nomenclature applicable

Les instructions pour I'application du Nouveau Code des Marchés Publics
Décrets et Arrétés d'Application du Nouveau Code des Marchés Publics

e DC4 - Lettre de candidature et habilitation du mandataire par ses co-
traitants

e DC5 E/F - Déclaration du candidat (établis et non-établis en France) :
renseignements permanents concernant |'entreprise

e DC6 - Déclaration du candidat : renseignements particuliers a un marché
e DC7 - Etat annuel des certificats regus - Modele obligatoire

e DC8 - Acte d'engagement

e NOTI3 - Garantie a premiere demande remplacant la retenue de garantie
e NOTI4 - Garantie a premiere demande garantissant le remboursement
d'une avance

e NOTI5 - Caution personnelle et solidaire remplacant la retenue de
garantie ...

MEDImarkeT® est un service de JMB BIO-MEDICAL
Z.A. Espace Lumiére - B.P. 14
78401 CHATOU CEDEX - FRANCE
Contact : Sébastien Crapart
& +33(0)1 34809055 == +33 (0)1 34 80 72 88

E-mail : scrapart@hosmat.com

http://www.medimarket.fr



